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INFORMACJA PRASOWA

DYNAMICZNY WZROST PROGRAMU PARTNERSKIEGO

Warszawa, 17 lutego 2009 r. — Rekordowe wyniki w ramach autorskiego programu
partnerskiego PartnersFirst odnotowata firma Zebra Technologies Corporation
(NASDAQ: ZBRA), globalny lider w dziedzinie druku specjalistycznego i automatycznej
identyfikacji.

Program partnerski Zebry wystartowat w kwietniu 2006 r. Okresla on relacje firmy z roznymi
grupami partnerow, w zalezno$ci od ich specjalizacji i skali dziatania. Kazdy z czionkow
programu moze liczy¢é na wysoki poziom wsparcia, udzielanego bezposrednio
lub przez konkretnych autoryzowanych dystrybutoréw. Od momentu jego uruchomienia
liczba uczestnikow podwoita sie.

Firmy tworzace kanat dystrybucyjny dostrzeglty wartosé¢ inicjatyw oferowanych w ramach
PartnersFirst. W obliczu trudnych czaséw program udowodnit swojg site i wartosc.
Utrzymano w nim podstawowy podziat na dwie kategorie partnerow: dystrybutorow,
ktérzy sprzedajg do innych partneréw i reselleréw, ktorzy oferuja produkty uzytkownikom
koncowym. W 2008 roku program objat takze oferte firmy Zebra w zakresie druku kart
i drukarek do kioskow multimedialnych.

,2008 byt doskonatym rokiem dla naszego programu PartnersFirst” — powiedziat Rafat
Leszczynski, Channel Account Manager w firmie Zebra Technologies Europe na obszar
Europy Srodkowo-Wschodniej. — ,Szybko$¢, z jaka program sie rozwija pozwala na peten
optymizm. Swiadczy to o rozumieniu korzysci plyngcych z uczestnictwa w programie
ze strony firm z kanatu dystrybucyjnego. Dzieki niemu firmy otrzymujq wsparcie niezbedne
do wyprzedzenia konkurencji”.

Obecnie resellerzy wykazujg szczegdlne zainteresowanie informacjami o produktach
i technologiach druku, ktére pomagajg klientom obnizy¢ koszty i podnies¢ efektywnos$c,
a jednoczesnie pozwalajg utrzymacé odpowiednio wysokie marze i gwarantujg przewage
konkurencyjna.

JProgram PartnersFirst jest dla nas niezwykle korzystny” — powiedziat Pawet Karczewski,
Business Development Manager w firmie Wincor Nixdorf, bedacej partnerem firmy Zebra
Technologies w Polsce. — ,Do jego =zalet nalezg bezposrednia komunikacja
z producentem, narzedzia handlowe | marketingowe, a takze szkolenia produktowe
i techniczne. Wiemy, ze mamy odpowiednie wsparcie, zeby wzmocnic¢ i poszerzy¢ naszg
pozycje wsrod klientow”.

»,Chcemy podziekowa¢ naszym partnerom za okazane zaufanie i wsparcie dla programu.
W 2009 roku program bedzie nadal rozwijany. Chcemy, aby objgt takie obszary,
Jak programy szkolen produktowych i handlowych, programy demonstracyjne oraz wspoine
inicjatywy marketingowe” — dodat Rafat Leszczynski. — ,Jednoczesnie chcemy nagradzac
i wspieraC¢ naszych wyspecjalizowanych partnerow. Dlatego tez inwestujemy czas i pienigdze
w przygotowanie takiego programu, ktory naszym partnerom pomoze w rozwoju ich
dziatalnoSci”.
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Informacje dla wydawcéw

Zebra Technologies (NASDAQ:ZBRA) dostarcza specjalistyczne rozwigzania do druku
wspotpracujace z aplikacjami biznesowymi oraz aplikacjami bezpieczenstwa na catym sSwiecie.
Drukarki Zebry sg wykorzystywane przez ponad 90% firm z listy Fortune 500. Drukarki termiczne
i termotransferowe do kodéw paskowych, ,inteligentnych” etykiet RFID, paragonéw i kart plastikowych
wspotpracuja z szerokg gamg aplikacji, ktére przyczyniajg sie do podniesienia poziomu
bezpieczenstwa, wydajnosci i jakosci, obnizenia kosztéw i usprawnienia obstugi klienta.
Dotychczas Zebra sprzedata ponad 6 min drukarek, wliczajagc w to drukarki/kodery RFID
oraz rozwigzania mobilne. Firma oferuje takze oprogramowanie, rozwigzania sieciowe oraz materiaty
eksploatacyjne. Wiecej informacji na temat produktéw do drukowania kodéw paskowych i RFID
mozna znalez¢ na stronie. http://www.zebra.com.

Dalszych informacji udziela:
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