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El Estudio sobre el futuro de los compradores 2018 de Zebra analizd la satisfaccion de los compradores
y las tendencias tecnolégicas del comercio minorista que estan transformando la venta en tiendas
fisicas y en linea. Los consumidores declaran haberse vuelto menos tolerantes ante los puntos débiles
del sector minorista que no permiten satisfacer sus necesidades de compra a pedido. También
esperan que los minoristas ofrezcan soluciones inmediatas y ven a la tecnologia como la solucién.

QTRO ZEBRA PARA DESCARGAR EL INFORME COMPLETO, INGRESE A
seemore.zebra.com/shopperstudy2018
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