
Dönüşüm Mağaza Performansını 
Nasıl Arttırıyor
Satış personelinin rolünde dönüşüm, 
perakendecilikte dört şekilde dönüşüm sağlar.

Gelişmiş Marka Deneyimi
Daha hızlı, daha kolay 
alışveriş.

Kişiselleştirme
Müşteri tercihlerine 
erişim.

Talepleri Satışa 
Dönüştürme Opsiyonları
Her ürünü her zaman ve 
her yerde alabilme.

Daha Fazla Mağaza 
Verimliliği
Daha verimli mağaza 
operasyonları.
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E-KİTABI İNDİRİN

Satış Personelinize Müşteri Deneyimini 
Geliştirecek Verileri Sağlayabilirsiniz

Günümüzün bağlantılı müşterileri her zamankinden daha fazla seçeneğe sahipler. 
Alışveriş deneyimlerini geliştirmek için, onlara akıllı telefonlarında bulamayacakları 

benzersiz bir değer sunun. 

Bağlantılı Satış 
Personeliyle Katma 
Değer Sağlayın 

Mobil Teknolojiyle Satış 
Personelinin Rolünde 
Dönüşüm Gerçekleştirin

Müşterilerin yarıdan çoğu mobil 
cihazlarla kendilerine yardımcı olan 
mağaza satış personelinin genel 
alışveriş deneyimlerini iyileştirdiğini 
söylüyor.

Mobil teknolojiyle donanmış satış 
personeli umuma açık olmayan, 
perakendeciye özel bilgilere ulaşıp 
faydalı tavsiyelerde bulunarak mağaza 
geliri ve karının arttırılmasını sağlayabilir. 
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